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Un ghid executiv pentru antreprenori și echipe de conducere.
De la claritate comercială la leaduri calificate — fără promisiuni fabricate.
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IDEA CENTRALĂ

Creșterea nu este o listă de tactici. Este un
sistem.
Un brand matur conectează poziționarea, experiența digitală, distribuția și măsurarea. Dacă una dintre
componente lipsește, bugetele se transformă în activitate, nu în progres comercial.

Atelier strategic: piață, ofertă, diferențiator și traseul cumpărătorului sunt decise înainte de producție.

1. Claritate 2. Sistem digital 3. Distribuție

Cine cumpără, ce problemă
rezolvăm și de ce suntem
alegerea credibilă.

Website, magazin sau
platformă construite în jurul
unei acțiuni măsurabile.

SEO, AEO/GEO, PPC,
conținut și relații cu piața —
orchestrat, nu fragmentat.
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CADRU DE DECIZIE

Cele șase decizii care reduc riscul înainte
de investiție
Fiecare decizie produce un livrabil verificabil. Dacă răspunsul este vag, proiectul nu este pregătit pentru
execuție.

01   Piața
În ce țară, industrie și categorie vrem să fim aleși?

02   Avatarul real
Cine decide, cine influențează și ce obiecție blochează achiziția?

03   Oferta
Ce rezultat cumpără clientul și ce este inclus sau exclus?

04   Dovada
Ce afirmații putem susține cu surse, procese, autori și rezultate verificabile?

05   Traseul
Care este următorul pas și ce fricțiune trebuie eliminată?

06   Măsurarea
Ce eveniment definește un lead calificat și ce decizie schimbă fiecare KPI?



PUBLICITATE.PRO — DECIZII DIGITALE EXPLICATE FĂRĂ JARGON 4

ARHITECTURĂ DE CONVERSIE

Website-ul trebuie să transforme atenția în
decizie
Un website premium nu este o galerie. Fiecare secțiune răspunde unei întrebări comerciale și reduce un
tip de risc perceput.

QA multi-dispozitiv: ierarhia, lizibilitatea, interacțiunile și formularul sunt testate pe întregul traseu.

Promisiune Dovadă Acțiune

Ce obține cumpărătorul și
pentru cine este soluția.

Cum demonstrăm competența
fără superlative neverificabile.

Ce urmează, cât durează și ce
date cerem în formular.

Regulă practică: o pagină trebuie să poată fi înțeleasă de un
antreprenor fără să cunoască SEO, AEO, GEO, CTA sau USP.
Acronimul poate rămâne — explicația trebuie să vină imediat.
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MIX DE CERERE

Organic și PPC rezolvă momente diferite
Modelul de mai jos este ilustrativ. Nu reprezintă un rezultat de client și nu promite o curbă identică.

PPC poate valida rapid oferta și capta cererea existentă. SEO construiește o bibliotecă de pagini și dovezi
care poate acumula vizibilitate. Mixul se dimensionează după marjă, ciclu de vânzare, concurență și
capacitatea echipei de a răspunde leadurilor.



PUBLICITATE.PRO — DECIZII DIGITALE EXPLICATE FĂRĂ JARGON 6

ROADMAP 30–180 ZILE

Planul în patru etape
Fiecare etapă are o poartă de validare. Nu trecem mai departe doar pentru că livrabilul arată bine.

01 / Diagnostic 0–15 zile Audit comercial, tehnic și editorial; inventar de
dovezi; baseline analytics; priorități și riscuri.

02 / Fundație 15–45 zile Poziționare, arhitectură de informație, pagini
strategice, schema, formulare și tracking.

03 / Validare 45–90 zile Testarea mesajelor, paginilor, canalelor și calității
leadurilor; corecții bazate pe date.

04 / Extindere 90–180 zile Conținut expert, studii de caz, localizare nativă,
automatizare și extindere pe piețe validate.
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AUTOEVALUARE

Scorecard pentru o investiție pregătită
Notați fiecare criteriu de la 0 la 2: 0 = absent, 1 = parțial, 2 = verificabil. Sub 14 puncte, fundația are nevoie
de clarificare înainte de scalare.

Criteriu Întrebarea de control 0–2

Poziționare Diferențiatorul poate fi explicat în 20 de secunde? ___

Ofertă Rezultatul, limitele și investiția sunt suficient de clare? ___

Dovezi Afirmațiile importante au sursă, dată și context? ___

Conversie Există un CTA principal și un formular de calificare? ___

Descoperire Paginile pot fi accesate, indexate, înțelese și citate? ___

Măsurare Leadurile sunt segmentate după serviciu, piață, buget și termen? ___

Operațiuni Echipa poate procesa rapid cererea generată? ___

Guvernanță Cine aprobă, actualizează și semnează informația? ___

Interpretare: 0–8 fundație fragilă · 9–13 sistem parțial · 14–16 pregătit
pentru scalare controlată.
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DECIZIE

Următorul pas: un plan, nu o prezentare
plină de jargon
În discuția inițială clarificăm tipul proiectului, piețele, obiectivul, bugetul orientativ și termenul. Rezultatul util
este o recomandare de etapizare — inclusiv atunci când concluzia este că proiectul nu trebuie început
încă.

Un sistem de brand devine valoros când poate fi aplicat coerent de oameni diferiți, în canale și piețe diferite.

Primește planul proiectului
publicitate.pro/contact/ · +40 760 499 182
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